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Framgangsrika kunder.

Det dr nu knappt sju ar
sedan som Edberg &
Andersson jamte 30-talet
andra privatigda grossis-
ter i Kiab-kedjan stéalldes
infér valet av en ny kedje-
tillhorighet. Samtal om
samgaende mellan f.d.
Dagab-koncernen och
nuvarande Kiab-grossis-
terna pagick vid denna
tidpunkt. Edberg & An-
dersson var en av tva
grossister som valde att
bli avtalsgrossist till
Axfood ( davarande
Dagab). ldag ar Edberg &
Andersson en etablerad
partihandel som levererar
bl.a. godis, snacks och
drycker till ett stort antal
butiker i Storstockholm
med omnejd. Foretaget
omsiitter drygt 115 miljo-
ner kronor och har 28
anstillda pa sin grossist-
verksamhet i Sédertilje.
For att understédja en
I6nsam tillvixt pa en
marknad med laga margi-
naler bestamde man sig
2004 for att implemen-
tera ett nytt affidrssystem,
SAP Business One.

"SAP BUSINESS ONE” -

SANKER DE LOPANDE
IT-DRIFTSKOSTNADERNA

Edberg & Andersson dr ett familjeforetag i tredje generationen
som i snart sextio ar verkat inom partihandeln.

- Men konkurrensen fran ett fatal storre aktorer sisom lokala
stormarknader och internationella lagpriskedjor har bidragit
till att utveckla verksamheten till vad den ir idag, siger
Magnus Eliasson, VD pa Edberg & Andersson.

Vad idr da de fraimsta anledningarna till att foretaget det senaste
aret lyckats attrahera nya kunder, bibehalla de gamla samt

Ska snittvirdet per order? Enligt Magnus ligger svaret i att man
hittills med ett relativt begransat upptagningsomrade kunnat
leva upp till en serviceniva som dr utdver det normala nér det
giller bl.a. betalsitt och leveranser. Snabba beslutsvigar i kraft
av att man dr ett familjeforetag i kombination med en sniv
marknadssegementering och ett relativt smalt produktsorti-
ment ligger ocksd bakom framgangarna.

Men vigen dit har varit fylld av utmaningar, en del av mer
oférutsigbar karaktir sisom t.ex. hilsodebatten i massmedia
det senaste aren om 6vervikt och sockrets negativa effekter pa
denna folksjukdom.

- Vilevererar idag produkter till t.ex. kiosker, bad och idrottsan-
liggningar men dven golfbanor och sjomackar ute i Stockholms

skirgard, siger Magnus.



Magnus Eliasson

VD pé& Edberg & Andersson
Axfood Narlivs

Edberg & Andersson stilldes i samband med att man blev
Axfood-grossist infor ett viktigt vigval. Skulle man fortsitta
anvinda Kiab-kedjans skriddarsydda affirssystem, képa in sig
i Axfoods, upphandla ett nytt standardsystem eller kanske

utveckla ett eget?

I december 2003 paborjade féretaget upphandlingen av ett nytt

affidrssystem.

- Viletade efter ett affirssystem som var anpassat till var storlek
och som kunde minska de 16pande driftskostnaderna for IT.
Ett annat krav var ocksa att det kunde integreras med Axfoods

system utan alltfér dyra anpassningar, siger Magnus Eliasson.

Valet 51l i januari 2004 pa SAP Business One da lésningen i
sitt standardutférande forutom ovan stillda krav forvintades
kunna erbjuda ett bra stod for bl.a. lagerhantering, snabba

leveranser och sofistikerade forsiljningprognosverktyg.

Sedan juni 2004 anvinder Edberg & Andersson affirssystemets
huvudfunktioner inom administration, redovisning, ink6p,

forsiljning och distribution.

- En stor skillnad gentemot tidigare dr att den snabba 6verblick
som SAP Business One erbjuder inom i stort sett alla omraden,

sdger Magnus.

For ett grossistforetag med en betydande del av kapitalet bundet

i lager dr likviditetsnivan 6ver tiden mycket central.
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- SAP Business One erbjuder idag ett bra std for hanteringen
av bade kund- och leverantdrsreskontra som pa sikt kommer
att bidra till bade effektivare faktureringsrutiner och en sundare

balans i kassflodet, siger Magnus.

- Med en ¢kad likviditet far vi ocksa stérre mojligheter att mer

proaktivt mota snabba efterfrageférandringar, siger Magnus.

Foretagets inkdpsstrategi har dven den en direkt paverkan pa

likviditeten och det bundna kapitalet i lager.

- Felaktiga inkdp far direkt effekt pa var likviditet. Hir ser vi

redan idag hur verktygen for sdlj- och lagerstatistik kontinuerligt
underlittar aterrapporteringen av nyckeltal men dven ger oss en
bittre bild av férsiljningen per produktkategori till underlag for

mer korrekta siljprognoser och inkép, tilligger Magnus.

- Med 6ver 6000 artiklar i lager och i genomsnitt 2500 orderrader
per dag, erbjuder SAP Business One ett ovirdeligt st6d i hante-
ringen av prisbildning, produktkategorier samt styck- och

plocklistor for snabba och korrekta leveranser, siger Magnus.

Framtida behov

-Vi har goda férhoppningar om att i framtiden med hjilp av
vart nuvarande affirssystem kunna ¢ka lageromsittnings-
hastigheten och minska lagren och undvika felaktiga lager-

saldon, avslutar Magnus.

Antal anstallda: rt:]
Huvudkontor: Sodertilje
Verksamhetsomrade: Storstockholm

Omsiitining 2004: 115 Mkr

Produkisortiment:

Snacks, godis
och lask m.m.

SAP-lésning: SAP Business One

Partner: BizOne Consulting AB



