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Samarbeid om 
de gode hodene

QUICK FACTS

Sammendrag   
SAP og SMB Business Partner har inngått en 
avtale med Norges Informasjonsteknologiske 
Høgskole (NITH) om å ta SAP-opplæring inn 
i undervisningen. Dette gir studentene en 
praktisk tilnærming, som gjør dem rustet til å 
møte fremtidige behov i næringslivet.

Webside 
www.nith.no

Utfordringer    
Studentene må kjenne til det som fi nnes av 
teknologier og forretningssystemer. Dette er 
av stor betydning for bedriftene som senere 
skal ansette dem. Utfordringen er å gjøre 
utdanningen praktisk rettet mot næringslivet. 

Målsetting
Målet til NITH er å sette studentene i 
stand til å løse komplekse problemstillinger 
uavhengig av teknologi. ERP-systemer er 
viktig forretningsteknologi som det er stor 
etterspørsel etter.

Løsning og tjenester
SAP Business One

Hvorfor SAP    
Avtalen er viktig fordi NITH får tilgang til et 
system som studentene kan prøve seg på. 
De har en god supportavtale med SMB 
Business Partner AS, og SAP har et navn 
som gir tilleggsverdi.

Implementering  
Nettverksinstallasjon/Dedikert server

Implementasjonspartner
SMB Business Partner

Database   
SQL Server 2005 32-bit

Hardware   
Dell/VMware

Operativsystem
Windows Server 2003

“Vi skal ut og mekke og vi skal bli 

møkkete på hendene”

Asle Fagerstrøm, Førstelektor og ansvarlig 
for BIT e-business, NITH



NITH er opptatt av å være tett på 
næringslivet. De ønsker seg partnere 
som tenker langsiktig, og som ønsker 
å bidra i utviklingen både av nye og 
eksisterende studieprogammer.

– Høyskolen inviterer næringslivet inn 
i utdanningen. Våre samarbeidspart-
nere kommer med innspill til innholdet i 
opplæringen, og bidrar til å gjøre utdan-
ningen mer relevant. Dette mener jeg 
norsk skole bør være mye flinkere til, 
sier Asle Fagerstrøm, førstelektor og 
ansvarlig for BIT e-business ved NITH.  

– Det er unikt at næringsliv og en 
utdanningsinstitusjon samarbeider på 
denne måten. Vi ønsker å bidra til å 
gjøre utdanningen best mulig oppda-
tert på de beste forretningssystemene 
på markedet. Gjensidig samarbeid gir 
felles gevinster, sier Andreas Solberg i 
SMB Business Partner.

Praktisk tilnærming til næringslivet
E-business er et av NITHs bachelorpro-
grammer i IT. Det gir fordypning i hvor-

dan forretningssystemer som kunde
håndterings- og økonomisystemer samt 
webshoper bygges opp. 

– Våre studenter skal være praktikere. 
Dette er det som skiller våre studier fra 
andre. Vi underviser ikke bare i teori, 
men er i større grad praktisk orienterte.  
Vi skal ut og mekke og vi skal bli møk-
kete på hendene, fastslår Fagerstrøm.  

NITH mener en praktisk tilnærming er 
svært viktig for å gjøre studentene best 
mulig forberedt på yrkeslivet. 

– Vi er opptatt av å ha en felles bran-
sjeplattform for hvordan vi skredder-
syr undervisningen.  SAP-systemene 
passer godt inn i vårt konsept og 
undervisningsopplegg, sier Fagerstrøm.

Fremtidens studietilbud
– Våre løsninger passer for alle deler 
av norsk næringsliv. Det er mange som 
ikke vet at vi leverer løsninger til bedrif-
ter med (fra) fem ansatte og oppover, 
sier Grydeland Sulejewski i SAP. 

Samarbeid om  
de gode hodene

Norges Informasjonsteknologiske Høgskole (NITH) og IT-bransjen 
går sammen om å tilby studieprogrammer som er relevante for 
næringslivet. Nylig inngikk NITH en avtale med SMB Business 
Partner om å ta SAP-opplæring inn i undervisningen. De gode 
hodene skal bli enda bedre.



Han er glad for samarbeidet som synlig-
gjør SAP i utdanningen og i næringslivet 
for øvrig. 

– Tett kontakt med studenter og bran-
sjen er betydningsfullt for oss, sier han.

– Avtalen er viktig fordi vi får tilgang til 
et system som studentene kan prøve 
seg på. Vi har en god supportavtale 
med SMB Business Partner AS, og 
SAP har et navn som gir tilleggsverdi. 
Det at vi har flere teknologier å spille 
på, gir nytteverdi når studentene skal ut 
i verden, sier Fagerstrøm. 

Han understreker at dialog mellom ut-
danningsinstitusjoner, næringsliv og stu-
denter er viktig slik at bransjen sammen 
kan tilby det beste studietilbudet for 
fremtiden.

Da IT-boblen sprakk i 2000 måtte NITH 
tenke nytt. 

– Vi måtte bli mer markedsorienterte. 
Derfor spurte vi næringsliv og studenter 

hvilke behov de har, og hva de er inter-
essert i. Så bygde vi opp studiene etter 
dette, forteller førstelektoren. 

– Det er her vi virkelig har den store 
felles gevinsten. Sammen treffer vi be-
hovet i markedet, fastslår Fagerstrøm. 

Dette er NITH AS:
	Eies av Anthon B Nilsen Utdanning•	
	Norges eneste høgskole spesialisert på •	
IT-utdanning
	Akkreditert som høgskole av Kunnskaps-•	
departementet i 2008
Tilbyr bachelor, master og etterutdanning•	
	Studieprogrammer innen e-business, •	
webdesign, spillutvikling, programmering 
og IT-ledelse
Ca. 600 studenter•	
Holder til i Oslo sentrum•	
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