50 104 124 (11/03) © 2011 SAP AG. Alle Rechte vorbehalten.

w Business

,Unser neuartiges Geschiftsmodell
basiert auf einer stark emotiona-
len und designorientierten Ver-
marktung mit hohem E-Com-
merce-Anteil. Onlinehandel,
Einzelhandel und Projektgeschitft
muiissen fortwihrend Hand in
Hand arbeiten. Dazu brauchen
wir eine stramme Organisation,
durchgingige Geschiftsdaten in
Echtzeit in einer integrierten
Business-Plattform, aus der wir
selbst mit unserer dynamischen
Geschiftsentwicklung nicht hin-
auswachsen.

Matthias Hagedorn, Geschaftsfihrer,
b-cube GmbH
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Kundenprofil
Handel/Dienstleistung

b-cube bietet seinen Kunden Badezimmer aus einem Guss: Vom

Einkauf im Onlineshop Uber die detaillierte Planung bis zum Bau vor

Ort erfillt das junge Unternehmen alle Badtraume - deutschlandweit.

Ein flexibles Rundum-Sorglos-Paket erwartete b-cube auch von

seiner Software und wurde mit SAP® Business ByDesign™ fiindig.

AUF EINEN BLICK

Unternehmen

= Name: b-cube GmbH

= Standort: Brilon

= Branche: Handel/Dienstleistung

= Produkte und Dienstleistungen:
Badezimmereinrichtungen, Planung
und Einbau

= Mitarbeiter: 35

= |nternetadresse: www.b-cube.com

= Partner: All for One Midmarket AG

Entscheidung fiir SAP Business ByDesign

= Geringe Implementierungskosten

= Kein Wartungs- und Pflegeaufwand

= Losung schnell und einfach erweiterbar

= Unterstitzt auch dezentrale Organisation

= Externe Dienstleister konnen in das
System eingebunden werden

Die wichtigsten Herausforderungen

= Badplanung, Onlinehandel, Einzelhandel
und Einbauservice in einer Software
verbinden

= Business-to-business und Business-
to-customer

Hauptnutzen fiir das Unternehmen

= Kirzere Lieferzeiten

= Uberblick und erweitertes Unternehmens-
verstandnis der Mitarbeiter

= Fachbereiche arbeiten enger zusammen

Projektziele

= Alle Teilbereiche des Unternehmens in
einem IT-System abbilden

= Projektgeschéaft, Einzel- und Onlinehandel
effizient organisieren

= Einheitliche Stammdatenverwaltung und
Preisfindung

= |T-Unterstitzung fir zukunftsnahes
Wachstums sicherstellen

Unser Partner in diesem Projekt

Qu FOr one.

Highlights der Implementierung

= Integration von hybris E-Business Suite

= Projektgeschéft, Einzel- und Onlinehandel
in einem durchgangigen Gesamtsystem
mit Uber 40.000 Artikeln



