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Ciljevi i opseg projekta

Glavni cilj: uvodenje integriranog informacijskog sustava
koji ¢e AKD-u omoguciti:

» Potpunu integraciju svih podataka klju€nih za
poslovanje tvrtke;

» Informaticku potporu ucinkovitom i sinergijskom
odvijanju poslovnih procesa;

» Uklanjanje aktivhosti koje ne donose vrijednost;
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Ciljevi i opseg projekta

» Povecanje brzine odvijanja poslovnih procesa i
povecanje prilagodljivosti zahtjevima trziSnog okruzenja
(veca fleksibilnost);

» Ucinkovito upravljanje proizvodnjom unutar integriranog
sustava (Financije, Kontroling, Nabava, Prodaja,
Distribucija, Upravljanje ljudskim potencijalima)

» Pravovremeno i to€no izvjescivanje u cilju boljeg
upravljanja poslovanjem
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Implementirani moduli
mySAP ERP moduli:

< FINANCIJE | RACUNOVODSTVO

< KONTROLING

< UPRAVLJANJE MATERIJALIMA

< PRODAJA | DISTRIBUCIJA

< UPRAVLJANJE PROIZVODNJOM

Vanjski sustavi integrirani sa SAP rjeSenjem:
< UPRAVLJANJE LJUDSKIM POTENCIJALIMA

< UPRAVLJANJE DOKUMENTACIJOM
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AKD potrebe:

» Objedinjen odnos s pojedinim kupcem bez
obzira na broj razliCitih proizvoda ili na broj
Isporuka istog proizvoda koji taj kupac narucuje.
» Kontroling po prodajnom nalogu odabran je jer
omogucuje objedinjavanje vise proizvodnih
naloga (proizvoda) na jednom prodajnom nalogu.

» Vrednovana zaliha omogucuje izracun
vrijednosti zaliha
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Proizvodnja po narudzbi:

»Proizvodi (ponekad i komponente/poluproizvodi) se
proizvode individualno za odredenog kupca

» Upravljanje zalihama je moguce na individualnom
segmentu kupca: Zaliha prodajnog naloga

»KoliCine proizvedene za pojedini prodajni nalog ne mogu
izravno biti koristene za ispunjavanje zahtjeva po drugom
prodajnom nalogu

»Komponente se mogu nabavljati posebno za pojedini
prodajni nalog.

»Za proizvodnju po narudzbi (proizvodnja po prodajnom
nalogu) potrebe za sirovinama mogu se planirati
koristenjem stavki prodajnog naloga.
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Kontroling po prodajnom nalogu:

»lzracun i analiza planskih i stvarnih troSkova po
stavkama prodajnog naloga

»lzracun i analiza planskih i stvarnih prihoda po stavkama
prodajnog naloga

»|zracun vrijednosti zaliha gotovih proizvoda i
poluproizvoda

» Transfer podataka u financijsko racunovodstvo (FI)

» Transfer podataka u racunovodstvo profitnin centara
(EC-PCA)

» Transfer podataka u analizu profitabilnosti (CO-PA)
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Tijek projekta

16.10.2004 do
23.11.2004

. . 02.03.2005 d
Priprema projekta ©

15.07.2005
Realizacija

<§Dﬂ A

24.11.2004 do 16.07.2005 do

01.03. 2005 02.10.2005
Konceptualni Priprema
dizajn produkcije

=
3

Od 3.10.2005 do
14.10.2005

Pocetak
produktivnog rada
i podrska krajnjim
korisnicima
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Iskustva u prvoj godini produktivnog rada

v PoboljSanje operativnhog rada i brzine izvodenja
poslovnih procesa

v" Bolja komunikacija unutar kompanije i prema trzistu
v' Smanjenje ruc¢nog rada

v' Brzi dostup do inforamcija na svim organizacijskim
razinama

v" Bolji pregled potreba kupaca i mogucnosti izvr§enja
zahtjeva
v lzvjestaji u realnom vremenu s azurnim podacima
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Sto dalje?

»Kontinuirano poboljsanje i unapredenje
postojeCeg sustava

»Uvodenje novih funkcionalnosti i novih modula
SAP sustava
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